










Corretor Cliente Amil Cliente e Corretor

Corretor Cliente



Proposta 
submetida 
p/ análise

Corretor

Em
Digitação

Análise
Cliente

Cliente

Pendente
Amil

Corretor Cliente Amil



Análise 
Cadastro

Análise Under

Volta p/ análise

Pendente
Amil

Pendente
Assinatura

Pendente
Pagamento

Implantada

Devolvido

Análise
Cliente





•

•





























Por qual motivo o valor da Proposta está diferente da Cotação?

Na cotação, em uma mesma tela, o corretor coloca todas as vidas, então a cotação
identifica qual é a quantidade total de vidas daquela coligação e quando ele transforma a
Cotação em Proposta, ele preenche Proposta por Proposta (já que na coligação, cada
empresa gera uma Proposta).

Então, exemplo:

Digamos que o Corretor tenha 40 vidas na Coligação.

No momento em que ele está preenchendo a Proposta para a 1ª empresa (com apenas 2
vidas), o sistema entenderá que nessa coligação, existem apenas 2 vidas. Assim, o sistema
irá calcular preço de porte I.

No momento em que o corretor preencher a 2ª proposta (com 10 vidas), o sistema irá
somar 2 vidas (da 1º empresa) + 10 vidas (da 2º empresa) = 12 vidas no total.

Isso irá ocorrer até chegar na Proposta onde se completam 30 vidas. Somente neste
momento o sistema irá identificar Porte II e irá recalcular as propostas já digitadas, a partir
do valor de Porte II.

Importante:
1. Quando o Corretor terminar de preencher a última Proposta, uma tela de resumo de

valores de todas as Propostas é apresentado para ele com os valores já recalculados e
corretos. Sempre verifique o preço na tela de resumo de valores.























































Análise 
Cadastro

Análise Under

Proposta 
submetida 
p/ análise

Pendente
Amil






























